YAHENRY SCHEIN®

DENTAL

BESSER FRUHER SCHON
AN SPATER DENKEN

PROFESSIONELLE VOBEREITUNG DER PRAXISABGABE

Machen Sie lhre Praxis fit fir den Generationenwechsel.

Die Statisik belegt den Generationenwechsel in vielen deutschen Zahnarztpraxen
innerhalb der nachsten 10 Jahre. Planen auch Sie, lhre Praxis mittelfristig abzugeben?
Dann dirfen Sie dieses Seminar nicht verpassen.

B Vorstellung Labor Schmidt, wie auch wir Sie bei der Praxisnachfolge
unterstitzen kénnen

B |st Ihre Praxis fit und wertvoll fir die Abgabe?
B Haben Sie den Verkaufserl6s in lhre Altersvorsorge eingeplant?
B Haben Sie schon konkrete Vorstellungen fiir das Ausstiegszenario?

Warten Sie nicht Ianger und werden Sie aktiv, Ihre Praxis und den Wechsel vorzuberei-
ten. Nutzen Sie dieses Seminar als Checkliste und Leitfaden, rechtzeitig die richtigen
Entscheidungen zu treffen und die nétigen Schritte einzuleiten.

Tagesablauf:

Praxisbewertung und strategischer Ablauf des Verkaufs
Steuerliche Auswirkungen des Verkaufs

Wie kann ich den Wert der Praxis steigern?

Welche Praxis suchen Ubernehmende?

Vertrdge und rechtliche Rahmenbedingungen

Teilnahmegebiihr:
79,- € pro Person, inkl. Snacks und Getrénke, zzgl. MwSt.

Ansprechpartnerin:

Sabrina Cacciatore

Tel: 0231 56764017

E-Mail: sabrina.cacciatore@henryschein.de

REFERENTEN

Martin Bohmker
Dentallabor Schmidt GmbH

Dennis Lautenschlager
Existenzgriindungsberater,
Henry Schein Dental
Deutschland GmbH

sowie
Rechts- und Steuerberater

TERMIN

ERWITTE

Kurhaus Design Boutique Hotel
Weringhauser StraB3e 9
59597 Erwitte-Bad Westernkotten

Mi, 30.03.2022 15.00 - 19.00 h

ANMELDUNG

- per Fax 0511 /61521 99
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Scannen und online anmelden! L
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- Online unter www.henryschein-dental.de/fortbildung

Stempel/Anschrift
Ja, ich/wir melde/n mich/uns flir das Seminar
am 30.03.2022 in Erwitte an.
Teilnehmer (Vor- und Nachname bitte in Druckbuchstaben)
1.
Datum / Unterschrift
2.

Bestatigung und Rechnung erfolgt zeitnah, ca. 14 Tage vor der Veranstaltung. Die Anmeldung ist verbindlich; bei Stornierung sind ab zwei Wochen vor dem Seminar die Kosten in voller
Hohe vom Teilnehmer zu tragen. Wir behalten uns das Recht vor, die Seminare bei nicht ausreichender Teilnehmerzahl abzusagen! Sie haben jederzeit die Méglichkeit der Ubermittlung
dieser Werbung ohne Angabe von Griinden fiur die Zukunft schriftlich gegentiber der Henry Schein Dental Deutschland GmbH unter werbewidersprueche@henryschein.de zu wider-
sprechen. Wir verwenden die von lhnen angegebenen Daten zur Planung, Organisation und Durchfiihrung der Veranstaltung. Hierfur kann es erforderlich sein, dass Daten an Dritte (z.B.
Kooperationpartner) weitergegeben werden. Zum Nachweis vergebener Fortbildungspunkte geben wir lhre Daten ggf. an weitere Parteien (z.B. Hersteller, zustandige ZAK) weiter. Diese
werden in unsere Kundendatenbank aufgenommen. Weitere Informationen zum Datenschutz bei Henry Schein finden Sie unter www.henryschein-dental.de/datenschutz


https://www.henryschein-dental.de/dental/fortbildung.aspx?sc_lang=de-de&hssc=1&categoryid=-1&regionid=101&targetgroupid=0
https://www.henryschein-dental.de/dental/fortbildung.aspx?sc_lang=de-de&hssc=1&categoryid=-1&regionid=101&targetgroupid=0
https://www.henryschein-dental.de/dental/fortbildung/veranstaltungs-informationen.aspx?sc_lang=de-de&hssc=1&eventid=106835&depot=NRW&titledate=Besser+fr%c3%bcher+schon+an+sp%c3%a4ter+denken+-+30.03.2022+15%3a00-19%3a00

